
Zu welchem Preis wird eingekauft?

•	 Spotpreis + Aufgeld transparent ausgewiesen?

Mengenrabatte

•	 Werden Mengenrabatte an den Kunden weitergegeben oder vom Anbieter einbehalten?

Zeitpunkt der Preisfestlegung 

•	 Tagesaktueller Preis

•	 oder Referenzpreis (z. B. teuerster Kurs der letzten 20 Tage)? 

Preisvergleich möglich? 

•	 Ist der Preis marktüblich (z. B. Vergleich über Gold.de)?

1.	 EINKAUFSPREIS & PREISFESTLEGUNG

Die

Gold-Checkliste

Vertriebsprovisionen

•	 Gibt es Vermittlungsprovisionen?

•	 Sind diese im Goldpreis eingerechnet oder separat ausgewiesen?

Gebühren des Initiators

•	 Einmalige Kosten?

•	 Laufende Verwaltungs- oder Servicegebühren?

Transparenz der Gesamtkosten

Kennt der Kunde die effektive Gesamtkostenquote?

Gewinnbeteiligung des Anbieters

•	 Gibt es eine anteilige Beteiligung an Goldpreissteigerungen?

•	 Wenn ja: ab welcher Schwelle und in welcher Höhe?

2.	 GEBÜHREN & KOSTENSTRUKTUR
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Wo wird das Gold gelagert?

•	 Deutschland oder Ausland (z. B. Schweiz / Liechtenstein)

Sicherheit des Standortes

•	 Zollfreilager?

Lagerkosten

•	 Höhe der jährlichen Lagergebühr - Fix oder prozentual?

Weitere laufende Gebühren

•	 Verwaltung, Reporting, Service?

3.	 LAGERUNG DES GOLDES

Rücknahmepreis

•	 Wie wird der Rücknahmepreis berechnet?

•	 Spotpreis minus Abschlag

Verkaufsprozess

•	 Wie schnell erfolgt der Verkauf?

•	 Tage, Wochen?

Auszahlung oder Lieferung

•	 Barauszahlung / Überweisung? 

•	 Physische Lieferung möglich?

Liefer- & Abwicklungskosten

•	 Wer trägt die Lieferkosten beim Verkauf oder bei Auslieferung?

4.	 RÜCKNAHME UND VERKAUF

Was Vermittler vor Abschluss mit dem Kunden klären sollten
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